
石油工程学院 2018 年招生宣传工作总结 

生源质量是学校立校之本，是一个学校发展的源动力。石油工程学院高度重

视招生宣传，在以学院党委书记赵放辉为组长工作组的统筹安排下有条不紊的开

展工作，认真组织、主动出击，工作形式以实地走访、电话交流、材料邮寄、参

加高考咨询会等形式进行。赵放辉书记两次带队到福建 7 所学校进行走访和优秀

生源基地建设。2018 年 1 月至今共计走访 20 所学校，其中新建优秀生源基地 10

所。参与教师人次 33 人次，圆满完成各项工作任务。 现将本年度所开展的招生

宣传工作总结如下： 

一、组织筹备情况 

石油工程学院历来重视招生宣传工作，积极动员教职工参与招生宣传活动。

积极进行资料调研，对河北、福建、新疆学校进行深入了解。 

1、完善中学及生源资料，为工作开展提供数据支撑。 

每年对通过对招生办提供的原始数据进行整合处理，更新河北、福建、新疆

三省的生源录取情况。形成 2015-2018 四年河北、福建、新疆三省生源高中输送

学生人数汇总表（图片为截取部分）。 

 

图 1  生源高中输送学生人数汇总表 

通过网上查询、电话咨询、走访调研的形式了解河北、福建、新疆三个省份

各个高中的情况，按区域位置整理汇总形成详细的文件，并对省级示范高中进行



重点描述。（截图为部分内容） 

图 2  河北、福建、新疆三省高中详细汇总表 

 

详细的数据支撑，为工作的有序开展提供保障，可以针对符合我校条件的

高中，有重点和有针对性的开展工作，大大提高了工作效率。 

2、规范有序的组织工作。 

学院成立招生宣传工作组，分工明确，协调开展工作，针对高考咨询会、学

校走访、专家讲座等活动，撰写通知在全学院发布，招募有经验有热情的老师积

极参与到招生宣传的工作中来。 



 

                    图 3 招募巡回咨询会主讲教师的通知 

 

二、活动实施情况 

1、2018 年高招会参与情况 

2018 年 6 月，高考之后，我院根据招生办反馈的各个高中的邀请情况，积

极整理信息，及时联系组委会，并在全院的范围内进行招募，组织学院教师赴河

北、福建各地中学开展招生宣传，最终，我院共计派出 28 名师生赴三省、24 地、

48 所高中参加高考咨询会，我院教师以饱满的热情为考生及家长进行讲解、回

答问题，为考生和家长提供与高校面对面交流的机会。  

 

 

 



 

图 4  2018 年石油工程学院参加高考咨询会情况 

 

2、走访交流及优秀生源基地建设情况（2018 年度） 

表 1  2018 年度石油工程学院走访交流及优秀生源基地建设统计表 

序号 走访学校 参加人员 备注 

1 福建惠安县第一中学 赵放辉 走访交流 

2 福建泉州市实验中学 赵放辉 走访交流 



3 河北衡水第十三中学 鲍丙生、李明川 优秀生源 

基地挂牌 

4 福建浦城一中 高平发、赵放辉、毛剑 优秀生源 

基地回访 

5 福建建瓯一中 高平发、赵放辉、毛剑 优秀生源 

基地挂牌 

6 福建南平一中 高平发、赵放辉、毛剑 优秀生源 

基地挂牌 

7 福建武夷山一中 高平发、赵放辉、毛剑 优秀生源 

基地挂牌 

8 福建建阳一中 高平发、赵放辉、毛剑 优秀生源 

基地挂牌 

9 河北定州中学 孙成堂 优秀生源 

基地挂牌 

10 河北石家庄实验中学 孙成堂 走访交流 

11 河北石家庄赵县中学 孙成堂 走访交流 

12 河北衡水第二中学 陈德春、鲍丙生 优秀生源 

基地挂牌 

13 河北阜城中学 陈德春、鲍丙生 优秀生源 

基地挂牌 

14 河北衡水中学 鲍丙生 走访交流 

15 河北武邑中学 鲍丙生 走访交流 

16 河北衡水第十三中学 鲍丙生 走访交流 

17 厦门外国语中学 孙成堂 走访交流 

18 福建省双十学校 孙成堂 走访交流 

19 福建一中 孙成堂 优秀生源 

基地挂牌 

20 厦门一中 孙成堂 优秀生源 

基地挂牌 

石油工程学院在学校招生办公室的指导下，2018 年度共计走访 20 所学校，

其中新建优秀生源基地 10 所。参与教师人次 33 人次。 

三、发现的问题及建议 

在走访交流过程中发现我校在招生宣传方面相比国内一些重点高校而言，宣

传力度、频率、多样性等方面还不够。山东和河北虽是邻省，但我校在河北中学

中的知名度远远不够，大部分中学的老师对我校了解不足。福建属于南方省份，

每年鲜有学生报考我校，新疆距离太远，招生宣传存在难度。 



（1）我校对中学优秀生源情况反馈不积极。建议我校对生源数量较多、生

源质量较好的学校的学生情况进行及时反馈，在走访交流中发现很多高校会及时

向生源高中反馈学生信息，内容涵盖奖学金情况、获奖情况、就业升学情况等，

更借由重要奖项的颁奖邀请生源学校领导到高校进行走访交流，中学都设有宣传

栏用来张贴“喜报”，在宣传自己的同时也提高了大学在学生中的知名度。 

（2）宣传材料可以更加多样化。制作带有学校风景、学校简介及招考信息

的宣传海报，平时可以通过邮寄的方式发送回各个中学，在其宣传栏进行张贴。

高考咨询会期间可以在现场摆放，建议将招生办微信平台的二维码做成立式的展

示画或者易拉宝，方便学生家长扫码查询信息，减轻人员拥挤。 

（3）增设专家讲座。通过与中学交流发现，大多数高校会定期来中学进行

符合学校特色的专业知识科普讲座，通过知识的传授和科普让更多学生了解学校

特色和发展现状，进而起到宣传的作用。如石家庄二中，清华大学、北京大学等

知名高校已成为其“常客”，在专家讲座中增强学生对高校的了解和憧憬。 

（4）在生源多、质量好的省级中学可适当设立奖助学金。通过走访发现，

部分高校已经设立了以学校命名的奖学金，每年奖学金金额或许不多但是却大大

增加了中学学校和学生对高校的认可度，以西北农林科技大学为例，该校在保定

一中设立 1.8 万元/年的奖学金，用以奖励 10 名左右的优秀学生，并专门举行奖

学金发放仪式，由中学和高校领导共同为学生颁奖。其效果也非常显著：4 年期

间该校在河北省的录取分数提高了 40 分，与之在各省采取的招生宣传措施存在

直接关系，中学认可度很高，每年推荐报考的学生众多，大大提高了其生源质量

和录取分数线。 

（5）针对各学校可“量身定制”宣传计划。通过走访发现，各个中学生源

情况有差别，对高校招生宣传的理解和重视程度也不一，这也造成了针对高三生

和家长的报考宣传工作不尽相同，我校可以结合生源情况，对各中学情况进行梳

理，量身定制招生宣传计划。如保定一中，作为百年名校和全国重点中学，生源

质量高，也非常重视高校招生宣讲工作，可重点设立奖学金，同时安排专家讲座、

邮寄喜报；石家庄精英中学，校长为前衡水中学校长李金池，近几年发展迅速，

2015 年一本上线人数全省第一，注重新媒体宣传（粉丝数 1 万多），每年年后会

在高三教学楼张贴各高校宣传海报和横幅，可通过线上线下相结合的方式进行宣



传；石家庄第二中学，其学生在奥赛方面屡获国际金奖，仅 2015 年就有 61 人考

取清华北大，一本上线率全省第一，可谓尖子生多，符合我校分数段的学生也多，

建议加大校长推荐、自主招生等绿色通道，吸引优秀生源，多设专家科普讲座，

抢夺优质生源。 

 


